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ÜBER UNS



ÜBER UNS1.1

Einer unserer größten Werte

Nicht einfach nur zuzuhören, sondern sich in die Lage

des anderen zu versetzen . Nicht nur seine Anliegen zu

verstehen , sondern auch die entsprechenden Umstände,

Hintergründe und Zusammenhänge . Und dann den

anderen mit dem zu unterstützen, was in seiner Situation

und aus seiner Perspektive das Beste ist.

Damit sich der Händler auf das Wichtigste konzentrieren

kann ɀseine Kunden.

https://share.boltze.de/Unternehmensphilosophie_Boltze_dt.pdf


ÜBER UNS

UNTERNEHMEN

1.1

Das ist Boltze

Ein Unternehmen wie eine Familie zu führen, hat mit

Größe nichts zu tun . Sondern mit Haltung und Herz.

Wir arbeiten miteinander, direkt, vertraut ɀfamiliär eben .

Immer mit dem Ziel, für alle eine optimale Lösung zu

kreieren . Mitarbeiter, Lieferanten, Partner und Kunden .

In diesem Sinne: Willkommen in unserer Familie!

https://www.youtube.com/watch?v=sVOdSwSjRQY


Unsere Leistungsversprechen

Unsere Leistungsversprechen basieren auf dem Bild eines idealen Einzelhandels ɀaus der Sicht eines Kunden:

> Produktvielfalt . Eine individuell zugeschnittene Produktauswahl bietet saisonale Inspiration und sorgt durch 
eine professionelle Produktpräsentation am POS für eine hohe Frequenz und stabile Umsätze .

> Trends und Bestseller. Die Sortimente orientieren sich an aktuellen Trends sowie ɊBest-of ArtikelnɈ und sichern 
dem Händler einen guten Abverkauf .

> Margenstarke Artikel. Unter Berücksichtigung von regionalen Vorlieben und hohen Qualitätsansprüchen 
werden margenstarke Artikel ausgewählt, die sich durch ein intelligentes Baukastenprinzip immer wieder neu 
kombinieren lassen .

> Ständige Warenverfügbarkeit. Durch moderne Logistiksysteme kann die Ware auf Wunschtermin, oder auch in 
festen Lieferzyklen nach individuellen Kundenbedürfnissen geliefert werden.

> Einfacher Bestellprozess. Produkte können über vielfältige 

Wege geordert werden ɀob im persönlichen Verkaufsgespräch 

oder über unseren Onlineshop.

> Transparente Prozesse. Zu den Produkten werden detaillierte 

Artikelbeschreibungen und Artikelfotos geliefert . Selbstverständlich 

lassen sich alle Daten auch an die kundeneigenen Warenwirtschafts -

systeme anbinden.

1.1 ÜBER UNS

UNTERNEHMEN



1.2 ÜBER UNS

BOLTZE IN ZAHLEN



KANALORIENTIERUNG



Der einzelne Kunde rückt immer mehr in den Fokus 

> Wir fokussieren uns auf die besonderen Anforderungen jeder Branche. 

> Wir richten unser Denken und Handeln konsequent auf die unterschiedlichen Bedürfnisse der jeweiligen  

Branche aus.

> Wir erarbeiten Ideen und Problemlösungen , die ganz genau auf die entsprechende Branche ausgerichtet sind.   

Denn so können wir unseren Kunden inhaltlich ein idealer Partner sein und gemeinsam mehr erreichen. 

KANALORIENTIERUNG

UNSERE STRATEGIE

2.1






























































































